
出口俄罗斯市场必备哪些推广方式

今年 3 月中俄两国发布的《关于 2030 年前中俄经济合作重点方向发展规划的联

合声明》指出，中俄双方首先将扩大贸易规模，优化贸易结构，发展电子商务及其他创

新合作模式；其次大力发展互联互通物流体系；此外，还将提升金融合作水平。

 未来七年是中俄的黄金期

首先是欧美品牌平行进口供应链替代；接着将是中国、俄罗斯本土品牌替代欧美品

牌。随着欧美品牌撤出俄罗斯市场，供应链重构给新品牌、。新型供应链企业带来黄金

机遇窗口期，供应链替代将从“填补市场空缺”到“本地化品牌发展”。许多国内企业

和品牌已在俄罗斯市场也发展得不错。

中俄数字贸易推动物流新基建，“四仓四运”构建出口物流网络，包括前置仓、边

境仓、保税仓、本地仓，以及中欧班列、航空包机、卡航陆运、海运班次。中国与俄罗

斯之间的物流，有经新疆的西线、经内蒙古的中线和经黑龙江、吉林的东线。吉林、黑

龙江正在建设大型的自贸区，未来中国商品可以低成本地放在东北，再出口到俄罗斯。



“中欧班列发展快，2020 年发车 50 列，2022 年发车 774 列、一天两列。”，航

运也增长很多，中国的大港口基本都有去俄罗斯的航线。共同打造中俄跨境电商的物流

体系。

中俄跨境物流、支付不断完善

在金融方面，2022 年俄罗斯使用人民币结算比例增长 9 倍，人民币占其外币结算

总量的 25%；俄罗斯进口贸易人民币结算比例升至 23%，并推动人民币用于第三国外

贸结算。

中俄贸易额持续增长，2022 年达 1902.7 亿美元，同比增长 29.3%，其中中国对

俄罗斯出口额增速为 12.8%，今年预增 25%-30% 潜力巨大。

出口俄罗斯市场的推广方式

出口俄罗斯市场的推广方式我们首选 Yandex-东欧第一搜索门户



提到 Yandex，可能有许多国内网友比较陌生。

众所周知，在欧美搜索市场，Google 向来是无往不利、呼风唤雨的, 不过就算霸

道如 Google 搜索，在俄罗斯也照样会踢到铁板。

俄罗斯本土搜索引擎 Yandex 更受当地民众欢迎 ! Yandex 作为全俄罗斯最大的互

联网公司，也有人把它比作俄罗斯的谷歌。

事实上，Yandex 推出于 1997 年，比谷歌还早一年。

目前 Yandex 旗下已经有 30 多种不同的应用，服务范围几乎涵盖所有行业, 比如

电商、支付、邮箱、交通、外卖、新闻、博客、网盘、翻译、浏览器等 .

打个粗暴的比方，Yandex 就相当于我国的百度+支付宝+新浪+滴滴+高德+美团+

饿了吗+头条。



俄罗斯最大关键词广告系统

1.6470万广告独立浏览者

/每月

2.按点击收费，实时竞价

模型

3.告设定点击出价

4. 关键词定向

借助更加精准的定向在 Yandex 首页移动版展示广告

用户不仅仅使用台式电脑访问 Yandex，

而且也通 常使用智能手机与平板电脑。

通过在首页移动版展 示广告可以提高您

的到达率。



Yandex 不仅仅是搜索引擎

俄罗斯客户常用的聊天软件

WhatsApp

Telegram

Viber

Wechat

其中，WhatsApp和 Viber 可以在客户有账号，没有把我们添加到通讯录的情况

下直接发送消息。

俄版脸书：VK，很多客户都有自己公司的 VK 主页。



总结下获取俄罗斯客户资料的方法：

Yandex.ru+俄语关键词

Yandex.ru+图片

Yandexd 地图+俄语关键词

VK+关键词

总结：

互联网广告受众很大

Yandex 是俄罗斯互联网领先者

用户越来越多在网上搜索关于您产品或您竞争对手产品的信息--您需要尽快接触他们。

Yandex 为您提供各种解决方案:



提高您的品牌知名度与您跟目标受众的接触频率

确保使用户取得关于您的公司最新新闻

在竞争者之间脱颖而出

借助不同的广告形式接触您的手中群体，其中包括经典的 广告渠道与 POS 广告

借助 Yandex 技术与多种独特的定向到达目标用户

获取 Yandex 推广方案，请联系我

们的 Yandex 顾问！

0535-2111816

郑重声明：发布此内容旨在传播更多信息，与本站立场无关，不构成投资建议。据此操作，风险自担。


